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關於eBay
eBay 成立於1995年，為來自全世界各地的個人和企業用戶，提供一個強而有力的商品購買及銷售服務的交易平台。每天都有上千種類別，過百萬種商品在eBay網站上透過拍賣或是定價方式銷售。eBay Inc.設計及發展不同分站，更聯營不同的PayPal, Skype, StubHub, Shopping.com，使無論地區性的，全國性的，甚至國際性的交易，都可以在eBay的平台上順利完成。eBay Inc. 總部位於美國加州聖荷西。
講師簡希文先生為威泰網路科技公司行銷部經理，將於此次研討會中分享多年在ebay 銷售的經驗及甘苦，如何透過網路行銷增加產品曝光率，如何透過ebay 平台做到實體貿易，不光只是平台的介紹，還有專業行銷觀念之分享。
台灣中小企業「B2C2B」跨國線上交易全新模式正式啟航

eBay與電機電子工業同業公會合作引進「國際專家輔導+跨國金流系統」協助台灣中小企業拓展外銷商機

金融風暴衝擊，產業景氣不振，全球最大電子商務網站eBay 2008全年商品總交易額高達600億美金，足見跨國線上交易市場之成長趨勢。eBay與電機公會合作為衝刺外銷目標，，透過邀請外銷專家個別輔導台灣廠商及引進PayPal完善跨國金流系統等輔導計畫，協助台灣中小企業把握跨國線上交易嶄新行銷模式商機。

eBay與電機電子工業同業公會合作推出跨國線上交易經營輔導計畫

「外銷專家輔導+PayPal跨國金流系統」協助台灣中小企業加速搶食外銷商機

eBay與外貿協會長期合作，過去已合辦過多場電子商務主題研討會，教育台灣中小企業廠商認識善用跨國線上交易平台，可為其帶來的競爭優勢及市場商機。本次，eBay與電機公會合作推出系列輔導計畫，將進一步協助台灣廠商搶食外銷商機。

本次合作，eBay將邀請全球多位跨國線上交易領域的顧問專家，以自身成功經驗給予台灣廠商在產品優勢分析、商品代刊、目標市場選定到定價策略調整等各面向的個

別專業輔導，希望透過深入的輔導計畫，增加台灣廠商在跨國線上交易經營的實戰經驗。

「B2C2B」銷售模式成型! 跨國線上交易平台將開創台灣廠商龐大外銷商機

eBay與電機公會策略聯盟的整合，除了扶植台灣中小企業運用電子商務的實力，有助台灣中小企業拓展外銷；與eBay線上交易平台的合作以及透過eBay外銷專家輔導，使台灣中小企業可成功運用eBay從零售樣品到批發出貨，從B2C再做到B2B，重新建立一個「B2C2B」的銷售模式，增加收益來源。

以往很多台灣廠商做生意，只會用傳統的B2B模式，事實上，電機公會透過建置TEEMA ONLINE線上展覽館與eBay合作線上交易平台的方式，已讓許多台灣廠商成功地利用B2C與B2B結合的線上交易平台，大舉跨足外銷市場。近期工作重點，即為持續透過結合不同電子商務資源，強化台灣廠商的商品行銷管道。」

全新打造的「易趣網台灣館」台灣優質食品直銷大陸的最新型態

國貿局貿易發展組江文若組長表示：「易趣網台灣館的建立，可謂具體實現了政府「新鄭和計畫」中「強力拓銷大陸市場」這項重點工作，使台灣廠商得以透過易趣網台灣館，直接面對大陸消費者。而且，易趣網台灣館是大陸「第一個」也是「目前唯一一個」設有主要以台灣食品為專區的台灣館，台灣食品業者有如此平台可將優質台灣食品拓銷到大陸內需市場，台灣食品普銷大陸的榮景可期！」
易趣網台灣館目前已囊括通天下、薌園、勇信、台灣味盟以及統一等60家台灣食品業者、超過300項台灣特色商品。以目前大陸的「台灣熱」看來，透過「實體」及「虛擬」通路雙管齊下，將為台灣食品在大陸市場開創新局！
台 灣 區 電 機 電 子 工 業 同 業 公 會
歡迎參加網路行銷講座
『eBay國際網路銷售平台-B To B的網路商機新媒介』
在金融風暴衝擊下，全球最大電子商務網站eBay 2008年全年商品總交易額卻高達600億美金，足見因應產業景氣低迷，跨國線上交易市場反而有快速成長趨勢。

本會特與eBay及其專業銷售助理威泰網路科技公司合作，共同舉辦研討會，將線上大賣家豐富實務經驗及精華與會員廠商分享，藉以協助台灣企業把握跨國線上交易嶄新行銷模式商機，達到衝刺外銷目標。
本會會員享受之優惠：凡本會會員，eBay提供上限15 筆免費的銷售助理服務；如會員已刊登產品型錄到本會TEEMA B2B採購供應網(www.TEEMAB2B.com.tw)20筆(含)以上，eBay則提供上限30 筆免費的銷售助理服務。該銷售助理服是協助廠商做產品的代刊代賣，包含了翻譯、分類、刊登、回應買家、寄送、收款等全套完整的服務。
一、時間：98年9月10日(星期四)下午1:30 ~ 4:30
二、地點：本會第二會議室(台北市民權東路6段109號7樓)，對面有收費停車場每小時30元。
三、主題：『eBay國際網路銷售平台-B To B的網路商機新媒介』
四、議程：                                本會交通資訊，請上網查詢www.teema.org.tw
	時  間
	主  題
	主  講  者

	1:30~2:00
	請攜帶名片報到，領取資料(請自行取用茶水，會議開始時手機請關靜音或關機)

	2:00~2:10
	主席致詞
	電電公會

	2:10~2:40
	-如何透過eBay平台，協助中小企業打開跨國網路交易的商機
	林惠君 講師
【現職】eBay台灣國際市場發展部總監

	2:40~4:00
	-B To B 的網路新媒介– eBay
化零為整，建立品牌新商機
網路三流、結合實務運作、開創新興市場
​-本會會員享受之優惠
	簡希文 講師
【現職】威泰網路科技有限公司 
        國際行銷部經理

	4:00~4:30
	-市場調查新工具 – Terapeak

Q & A
	


合辦單位：台灣區電機電子工業同業公會、台灣eBay、威泰網路科技有限公司。
報名方式：即日起至研討會開始前五個工作天，額滿提前截止；本會將於會前一天e-mail寄發報到通知。
聯絡人：尹德葳小姐，電話：(02)8792-6666轉368，傳真：(02)8792-6135；sherry@teema.org.tw
Yes!我要參加 98/9/10網路行銷講座(下午1:30 ~ 4:30)
『eBay國際網路銷售平台-B To B的網路商機新媒介』
※請傳真(02)8792-6135或e-mail：sherry@teema.org.tw 尹德葳小姐。
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	　　　　　　　　　          有限公司
	會員
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	傳真
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· 請攜帶【名片】準時報到。
免費
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